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 مقدمه

نظام اقتصادی ایران در جهت  توسعه صادرات غیرنفتی و رهایی از درآمد تک محصولی از اهداف

هایی که امکان بالقوه برای لااست. در این راستا، توجه به کال، خودکفایی و تحصیل ارز لااستق

صادرات آنها وجود دارد، ضروری است. از آن جمله می توان به گیاهان دارویی اشاره کرد. گیاهان 

طبیعی ایران است که در صورت دارویی یکی از منابع بسیار ارزشمند در گستره وسیع منابع 

مت جامعه، اشتغال لاری صحیح، می تواند نقش مهمی در سشناخت علمی، کشت، توسعه و بهره بردا

درصد گیاهان دارویی مشهور و  41زایی و افزایش صادرات غیرنفتی ایفا نماید. تقریبا بیش از 

گیاهان دارویی نسبت ت قابل مصرف در دنیا در اکثر نقاط ایران کشت می شود. کشت و برداش

ت کشاورزی دارای هزینه کمتری است. ضمنا بازدهی آن نیز زودرس است. در لابه دیگر محصو

نی لااهان دارویی برای کشور سودآوری کنهایت می توان چنین نتیجه گرفت سرمایه گذاری روی گی

 .داشته باشد

افزایش جمعیت کشور و از همه از دیرباز نوسان های شدید درآمدهای ناشی از صدور نفت خام، 

مهم تر پایان پذیر بودن منابع نفتی، سیاست گذاران و برنامه ریزان کشور را به این باور رسانده 

که توسعه صادرات غیر نفتی و رهایی از اقتصاد تک محصولی، ضرورتی اجتناب ناپذیر هست. 

تک محصولی، سیاست گذاری چشم انداز تمام شدن منابع نفتی و وجود مشکالت ناشی از اقتصاد 

 .هایی را در راستای افزایش صادرات غیرنفتی از جمله محصوالت کشاورزی موجب شده است
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 ییدارو اهانیدر صادرات گ رانیا تیمز -1

 40 یدر سال و اختالف دما یروز آفتاب 300از  یشناخته شده جهان، برخوردار میاقل 14از  میاقل 11 وجود

کشور پهناور  یبرا یمساعد طینقطه درکشور، شرا نیو گرم تر نیسردتر انیم یگرادیدرجه سانت 50تا 

رشد و نمو  نهیزم طیراش نیمنحصر به فرد فراهم کرده است، ا یاکولوژ کیاز  یبه لحاظ بهره مند رانیا

 یدرصد گونه ها 90از  شیکه هم اکنون ب یمساعد نموده، به طور را درکشور ییو دارو یوحش اهانیگ

 دیتول یجهان برا یکشورها نیامر کشور ما را در زمره مستعدتر نیوجود دارد و هم رانیجهان در ا یاهیگ

 یاهیگونه گ 7500از  شیخود ب ییخاص آب و هوا تیبا موقع رانیقرار داده است. کشور ا ییدارو اهانیگ

شود که  یم ینیب شیقاره اروپاست و پ یتمام یاهیسه برابر پوشش گ یداده است که دو ال یرا در خود جا

 ریتوان بالقوه، سطح ز نیوجود داشته باشد. به رغم ا رانیا یاهیدر پوشش گ ییگونه دارو 750از  شیب

 ریز یها تنوع گونه ثیهزار هکتار و از ح 10کمتر از  1381سال  رد رانیمهم در ا ییدارو اهانیکشت گ

گونه  200به حدود  نیعدد در کشور چ نیکه ا یشد، در حال یگونه محدود م 40رقم به حدود  نیکشت، ا

 4نوع بود که کمتر از  100ثبت شده در کشور حدود  یاهیگ یتعداد کل داروها گری. از طرف ددیرس یم

از  شیبه ب ییاروپا ینسبت در کشورها نیکه ا یدر حال داد،یم لیدر بازار را تشک ودموج یدرصد داروها

برابر  4حدود  یرشد ریسال اخ 10 یط ییدارو اهانی. خوشبختانه کشت و صادرات گدیرس یدرصد م 35

، یزعفران، مصطک ان،یب نیریعبارتند از: ش رانیا ییدارو اهانیگ یدهد. عمده اقلام صادرات یرا نشان م

 است. اتیخشک شده، عصاره ها و عرق جاتیوشا، اقلام سبز ،یحنا، بادام کوه انه،یراز
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دهد تا بتوانند صادرات گیاهان دارویی یک فرصت تجاری سودآور است که به کشورها این امکان را می

از شرایط آب و هوایی مطلوب و موقعیت جغرافیایی خود استفاده کنند. ایران به ویژه به دلیل داشتن 

فرهنگی غنی در طب سنتی، به عنوان بازیگر اصلی در صادرات گیاهان آب و هوای مناسب و میراث 

دارویی شناخته شده است. گیاهان دارویی منبع ارزشمندی از مواد اولیه برای صنایع دارویی و شیمیایی 

 فرآیندهای و مقررات شرایط،  ها را بسیار مهم است. در این مطلب به بررسیهستند و صادرات آن

 بالقوه سودهای همچنین و کشورها سایر به ایران از دارویی گیاهان صادرات مشکلات و اهمیت ، مربوط

 .دباشی ما همراه ادامه در. پردازیممی تجارت این با مرتبط هایچالش و

 اهمیت صادرات گیاهان دارویی -2

گیرند. قرار میهای مختلف مورد استفاده ها است که در درمان و پیشگیری از بیماریگیاهان دارویی قرن

های سنتی حتی در جامعه کنند و برخی از شیوهها همچنان نقش حیاتی را در پزشکی مدرن ایفا میآن

شوند. این گیاهان به عنوان منابع عالی مواد اولیه برای تولید داروهای پزشکی به رسمیت شناخته می

عیت جغرافیایی مناسب، به قطب کنند. ایران با داشتن آب و هوا و موقدارویی و شیمیایی عمل می

گونه گیاهی  8000بدیل شده است. این کشور دارای بیش از ای برای کشت گیاهان دارویی تبرجسته

شوند. در نتیجه، ایران ها به عنوان گیاهان دارویی طبقه بندی میگونه از آن 450مختلف است که تقریباً 

میلیارد دلاری  124میلیون دلار در ارزش صادرات  440سهم قابل توجهی در بازار جهانی دارد و حدود 

 .گیاهان دارویی در سراسر جهان سهم دارد
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 مقررات صادرات گیاهان دارویی -3

صادرات گیاهان دارویی تابع مقررات خاصی است که بسته به کشور مقصد متفاوت است. اخذ 

حیاتی است. افرادی که در زمینه صادرات مجوزهای لازم برای شرکت در این تجارت الزامی 

ها و مراجع مختلف کنند، باید برای دریافت مجوزهای لازم به سازمانگیاهان دارویی فعالیت می

مراجعه کنند. با توجه به تأثیر مستقیم گیاهان دارویی بر سلامت عمومی، هم کشور صادرکننده 

کنند.برای دریافت مجوز صادرات، می ای را اجراو هم کشور واردکننده مقررات سختگیرانه

تولیدکنندگان باید با نهادهای متعددی مانند وزارت بهداشت، درمان و آموزش پزشکی، وزارت 

ها نوع گیاهان دارویی کشاورزی و وزارت صنعت، معدن و تجارت مشورت کنند. این سازمان

ستانداردهای صادراتی اطمینان های لازم از رعایت اصادراتی را بررسی کرده و با ارائه تاییدیه

 .کنندحاصل می

 فرآیند صادرات گیاهان دارویی -4

شود که هر کدام نیازمند توجه دقیق به فرآیند صادرات گیاهان دارویی شامل چندین مرحله می

جزئیات است. درک این مراحل برای موفقیت در عملیات صادرات ضرورت دارد. این فرایند 

 :شودشامل موارد زیر می
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 تامین منابع گیاهان دارویی

اولین گام در فرآیند صادرات، اطمینان از عرضه کافی گیاهان دارویی است. صادرکنندگان باید 

تقاضای بازار هدف را برآورده کنند و ظرفیت تولید خود را در نظر بگیرند. بسته به نیازهای خاص 

 .مناسبی از گیاهان دارویی را تهیه کنندکشور مقصد، صادرکنندگان باید تنوع و مقدار 

 بسته بندی و کنترل کیفیت

ها شوند که تأثیر شرایط حمل و نقل بر کیفیت آنگیاهان دارویی عمدتاً به صورت خشک صادر می

رساند. با این حال، بسته بندی مناسب هنوز برای حفظ یکپارچگی و اثربخشی را به حداقل می

ه بندی برای صادرات ممکن است شامل اطلاعات دقیق در مورد گیاهان بسیار مهم است. بست

استفاده، خواص دارویی و شرکت سازنده باشد. درج این اطلاعات به زبان کشور مقصد ضروری 

 .است

 های مورد نیازاخذ گواهینامه

ها و مدارک لازم اخذ شود. صادرکننده باید محصول را برای ادامه صادرات باید تمامی گواهینامه

برای بازرسی به گمرکات تحویل دهد و از رعایت استانداردهای بهداشتی و ایمنی اطمینان حاصل 

شود که کیفیت و مناسب بودن محصول را برای کند. این بازرسی منجر به صدور گواهی سلامت می

 .کندصادرات تأیید می
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 های حمل و نقلشراکت با شرکت

های حمل و نقل قابل اعتماد همکاری کنند تا از تحویل ایمن و به موقع شرکتصادرکنندگان باید با 

ها باید توانایی خود را در حمل و محصولات خود به کشور مقصد اطمینان حاصل نمایند. این شرکت

 .ای صادراتی نشان دهندنقل گیاهان دارویی با رعایت استاندارد

 سازی اسناد نهایی صادراتایمن

تواند اسناد صادرات را نهایی کند. این اسناد ممکن کلیه مراحل فوق، صادرکننده می پس از انجام

است شامل بارنامه، فاکتور تجاری، لیست بسته بندی و سایر الزامات خاص اعلام شده توسط کشور 

مقصد باشد. صادرکننده باید از صحت و کامل بودن این اسناد اطمینان حاصل کند تا از هرگونه 

 .ا عارضه در طول فرآیند صادرات جلوگیری شودتأخیر ی

 سود بالقوه صادرات گیاهان دارویی -5

سودآوری صادرات گیاهان دارویی به عوامل مختلفی از جمله تقاضای بازار هدف و ظرفیت تولید 

شود که صادرات گیاهان بینی میداخلی بستگی دارد. در حالی که سود تضمین نشده است، پیش

توان به افزایش های آینده تقریباً سه تا پنج برابر افزایش یابد. این رشد را میدارویی در سال

ای به داروهای طبیعی روی تقاضا برای گیاهان دارویی نسبت داد؛ زیرا مردم به طور فزاینده

آورند. طیف متنوع گیاهان دارویی ایران، این کشور را برای سرمایه گذاری در این بازار رو به می

 .کنددهد و پتانسیل سود قابل توجهی را برای صادرکنندگان ارائه میرار میرشد ق
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 های صادرات گیاهان داروییچالش -6

صادرات گیاهان دارویی بدون چالش نیست. صادرکنندگان باید قوانین پیچیده را رعایت کنند و از 

. صادرات گیاهان دارویی در ایران کننده اطمینان حاصل کنندکننده و واردرعایت قوانین کشور صادر

 :با مشکلاتی مواجه است. برخی از مشکلات عبارتند از

 گران شدن قیمت محصولات نسبت به بسیاری از کشورهای صادر کننده 

  سختگیری در دادن مجوزها لازم برای صادرات گیاهان دارویی به دلیل ارتباط مستقیم این

 گیاهان با سلامت مردم

 های مرتبط در کشورهای مقصد از طرف کشورهای مبدأ و همچنین سازمان هایی کهسختگیری

 .شونداعمال می

 های اقتصادیعدم دسترسی ایران و کشاورزان ایرانی به بازارهای جهانی به دلیل تحریم 

 تواند چالش علاوه بر این، حفظ کیفیت و یکپارچگی گیاهان دارویی در طول فرآیند صادرات می

 .برانگیز باشد

 ای هستندشرایط حمل و نقل، الزامات بسته بندی، و خطر آلودگی یا فساد همه موانع بالقوه. 
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 ترین بازار صادراتی برای گیاهان دارویی ایران را دارندکشورهایی که بیش -7

 ترین بازار صادراتی برای گیاهان داروییبا توجه به اطلاعات موجود، برخی از کشورهایی که بیش

 :هستند عبارتند از

 های خوشه چهارم بازارهای نویی برای گیاهان دارویی ایرانکشور 

 کشورهایی که دارای تقاضای بالا برای گیاهان دارویی هستند. 

 تری هستندهایی که دارای قوانین صادرات گیاهان دارویی ساده کشور. 

 ییدارو اهانیصادرات گ یالملل نیب یابیبازار یراهکارها -8

 نیکنندگان و تأم عیتجار، توز دکنندگان،یشامل تول مرز، بسته به نوع کالا یآن سو دارانیخر

 بیترت یآنها وجود دارد که در ادامه، بر مبنا افتنیجهت  یگوناگونی باشند و روش ها یکنندگان م

 :میپردازی آنها م انیبه ب نیتر نهیپرهز یبه سو نیتر نهیهز نیکم تر

و  قیعم راتیعات و ارتباطات، تأثاطلا یو توسعه روزافزون فناور شرفتیپ: ینترنتیا یابیبازار*

 یابیبستر بازار نیبه عنوان مؤثرتر نترنتیآورده و ا وجود به یتجار یندهایدر فرا یگسترده ا

را فراهم ساخته  یالملل نیب یشرکت ها به بازارها دنیامکان رس یبا پوشش جهان یکیالکترون

 .است

از کسب و کار در  یکسب آگاه نیو همچن شتریعات ببه اطلا یابیدست یبرا :یتجار زنانیرا*

 .استفاده زین یبازرگان زنانیتوان از کمک را یم ،یبازرگان یتهایمختلف از لحاظ فعال یکشورها
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 میو تنظ یابیاز معاونت بازار یا رمجموعهیدفاتر ز نی: ا(سازمان توسعه تجارت) یدفاتر بازرگان *

 یشامل کشورها یباشند و بر حسب قاره به سه دفتر کل یم کشور روابط سازمان توسعه تجارت

 .شده اند یبند میتقس هیانوسیو اق ایآس نیو همچن قایو آفر یعرب ،ییکایو آمر ییاروپا

 مشترک یبازرگان یاتاق ها و شوراها*

 ها هیاتحاد*

 یمرز یبازارچه ها*

 در کشور یتجار یها أتیمشارکت در جلسات ه ای یاعزام یها أتیشرکت در ه*

 یالملل نیب یشگاههاینما*

 :باشدیم لیبه شرح ذ یتجار یراهبرد شنهاداتیپ -9

 در کشور یبوم یها تیبر اساس ظرف ییدارو اهانیپرورش گ یدولت برا هیو توص جیترو -1

 ییدارو اهانیصادرکنندگان گ زهیانگ جادیا یمناسب برا یتعرفه گمرک نییتع یاقدام دولت برا -2

 ...مناسب و یها یمثل بسته بند یابیبازار نینو یصادر کنندگان از روشها یبهره بردار -3

 وارد کننده یجلب کشورها یبرا کیاز تجارت الکترون ییاستفاده صادر کنندگان با بهره جو -4

 یصادرات یدر بازارها ینسبتا بالا یبا ارزش اقتصاد ییدارو اهانیگ داتیاز تول یریبهره گ -5

 هدف
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 یجهت مقابله با ظهور و بروز رقبا ییدارو اهانیگ داتیدر تول ینسب تیاز وجود مز یبهره بردار -6

 دیجد

 یو فرآور یلیمطلوب تبد عیواستفاده از صنا یو صادرات یابیبازار یشرکتها سیاز تاس تیحما -7

 تیبر مز هیهدف با تک یبه بازارها  یمناسب جهت دسترس ییایجغراف تیاستفاده از موقع -8

 دیتول ینسب

 هستند بالا یجهان یکشش تقاضا یکه دارا ییدارو اهانیدولت به صادرات گ شتریتوجه ب -9

 دیمف یاستگذاریس تیجهت تقو یو خصوص یدولت یبخشها نیزم بو ارتباطات لا یهماهنگ -10

از خام  یریمقابله جلوگ یبرا ییدارو اهانیگ یبند و بسته یفراور یجهان یاستانداردها تیرعا-11

 یفروش

 اهانیگ یفرآور لیبه دل یدیتول تیو کم تیفیبهبود ک یبرا یکاربرد قاتیگسترش تحق -12

 ییدارو

 یدر بازارها ییدارو اهانیگ یبرندها یجهت معرف ینالمللیب یشگاههایحضور فعال در نما -13

 هدف

از  نهیاستفاده به یکشور برا ییدارو اهانیگ یتجار یت برند سازموانع و رفع مشکلا یبررس -14

 منابع
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 یریگ جهینت

صادرات گیاهان دارویی به ویژه برای کشورهایی مانند ایران که دارای شرایط مساعد برای کشت 

بر فرآیند صادرات،  هستند، یک فرصت تجاری امیدوارکننده است. با مقررات سختگیرانه حاکم

های لازم را برای اطمینان از انطباق با استانداردهای داخلی صادرکنندگان باید مجوزها و گواهینامه

ها وجود دارد، سود بالقوه حاصل از صادرات گیاهان المللی دریافت کنند. در حالی که چالشو بین

مقررات، حفظ کیفیت محصول و  کند. صادرکنندگان با رعایتدارویی تجارت را بسیار جذاب می

توانند از تقاضای فزاینده گیاهان دارویی استفاده کرده و به بازار دریافت مشاوره تخصصی، می

 .جهانی کمک کنند

 

 هلدینگ دکتر سیدمسعود موسوی
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